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Резюме  

Цель. Оценка степени импортозависимости российского рынка гинекологических лекарственных 
препаратов и разработка комплекса мер, способствующих ее преодолению. 

Методика. Исследование базировалось на данных аудита розничных продаж и госпитальных 
закупок, а также аудита льготного лекарственного обеспечения в сегменте российского 
фармацевтического рынка, включающем препараты для лечения гинекологических заболеваний, в 
2012-2021 гг., предоставленных исследовательской компанией DSM Group.  

Результаты. Показано, что российский рынок гинекологических препаратов является крайне 
импортозависимым, доля зарубежных лекарств в его отдельных сегментах достигает 90%. 
Наиболее высокая доля импорта наблюдается в розничном сегменте, среди оригинальных 
гинекологических препаратов и лекарств, не включенных в Перечень ЖНВЛП, а в разрезе АТХ-
классификации – в подгруппе G03 [Половые гормоны и модуляторы половой системы]. Среди 
лидирующих по объемам продаж как в натуральном, так и в стоимостном выражениях 
гинекологических лекарственных препаратов, а также компаний-производителей, преобладают 
главным образом зарубежные. 

Заключение. Предложен комплекс мер, направленных на активизацию процесса 
импортозамещения на российском рынке гинекологических лекарственных препаратов. 
Практическая реализация всех запланированных мероприятий должна способствовать не только 
преодолению импортозависимости, но и развитию производства новых отечественных 
гинекологических лекарств, что позволит увеличить их доступность для населения и учреждений 
здравоохранения и в целом повысит уровень лекарственной безопасности нашей страны. 

Ключевые слова: российский фармацевтический рынок, гинекологические заболевания, 
гинекологические лекарственные препараты, импортозамещение, импортозависимость 
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Abstract  

Objective. Assessment of the degree of import dependence of the Russian market of gynecological drugs 
and development of a set of measures to help overcome it.  

Methods. The study was based on data from an audit of retail sales and hospital purchases, as well as an 
audit of preferential medication supply in the segment of the Russian pharmaceutical market, including 
medicines for the treatment of gynecological diseases, between 2012-2021. Data are provided by the 
research team DSM Group. 

Results. It is shown that the Russian market of gynecological drugs is highly dependent on imports, the 
share of foreign drugs in its individual segments reaches 90%. The highest share of imports is observed in 
the retail segment, among the original gynecological drugs and medicines not included in the Vital and 
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Essential Drugs List, and in terms of ATC classification – in subgroup G03 [Sex hormones and 
modulators of the reproductive system]. Among the leading gynecological medicines in terms of sales 
both in kind and in value terms, as well as manufacturing companies, mainly foreign ones predominate. 

Conclusion. A set of measures aimed at activating the process of import substitution in the Russian 
market of gynecological drugs is proposed. The practical implementation of all planned activities should 
contribute not only to overcoming import dependence, but also to the development of the production of 
new domestic gynecological drugs, which will increase their availability for the population and healthcare 
institutions and, in general, increase the level of drug safety in our country. 

Keywords: Russian pharmaceutical market, gynecological diseases, gynecological drugs, import 
substitution, import dependence 

 

 

Введение 

Гинекологические заболевания представляют собой серьезную социально значимую проблему, 
эффективное решение которой является одним из непременных условий воспроизводства 
здоровых поколений и сохранения здоровья семей. В соответствии с официальными 
статистическими данными, в России с каждым годом увеличивается численность 
гинекологических больных, а также происходит «омоложение» воспалительных и 
злокачественных заболеваний [1]. В такой ситуации для женской части населения, страдающей 
различными видами гинекологической патологии, требуется эффективное и качественное 
лекарственное обеспечение, которое в силу сложившейся экономической и геополитической 
ситуации находится под угрозой в связи с высокой импортозависимостью российского 
фармацевтического рынка. Проблема импортозависимости является особенно актуальной для тех 
сегментов рынка, на которых подавляющая доля продаж лекарственных препаратов приходится на 
продукцию зарубежных производителей. Для таких сегментов рынка в современных условиях 
импортозамещение становится одной из приоритетных государственных задач, успешное решение 
которой будет способствовать лекарственной безопасности, а в целом укреплению национальной 
безопасности и независимости нашей страны.   

Целью статьи является оценка степени импортозависимости российского рынка гинекологических 
лекарственных препаратов и разработка комплекса мер, способствующих ее преодолению. 

 

 

Методика 

Исследование базировалось на данных аудита розничных продаж и госпитальных закупок, а также 
аудита льготного лекарственного обеспечения в сегменте российского фармацевтического рынка, 
включающем препараты для лечения гинекологических заболеваний, в 2012-2021 гг., 
предоставленных исследовательской компанией DSM Group. Для оценки степени 
импортозависимости и динамики ее изменения на российском рынке гинекологических 
лекарственных препаратов в целом и в его отдельных сегментах определялось процентное 
соотношение между отечественными и импортными лекарствами с годовой периодичностью. 

 

 

Результаты исследования и их обсуждение  

В целом на российском рынке гинекологических препаратов на протяжении последних 10 лет на 
импортные лекарства приходится подавляющая доля всех продаж (рис.).  

Так, в 2021 г. доля продаж импортных гинекологических препаратов составила 91,53% в 
стоимостном выражении и 81,97% в натуральном выражении, то есть объемы реализации лекарств 
зарубежного производства оказались больше аналогичных показателей для отечественных 
лекарств соответственно в 10,8 и 4,6 раза. За исследуемый период прослеживается положительная 
динамика импортозамещения, однако рост доли отечественных гинекологических препаратов 
является незначительным. С 2012 г. по 2021 г. доля гинекологических лекарств российского 
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производства увеличилась в денежном выражении с 6,42% до 8,47%, а в натуральном выражении с 
13,71% до 18,03%. Доля продаж отечественных препаратов в в упаковках несколько выше, чем в 
стоимостном выражении, что согласуется с общей тенденцией для всего фармацевтического 
рынка и обусловлено более высокой стоимостью импортных лекарств. 

 
 

Рис. Динамика изменения соотношения долевых показателей продаж отечественных и импортных 

гинекологических лекарственных препаратов на российском фармацевтическом рынке в 

стоимостном и натуральном выражениях в 2012-2021 гг. 

 
Рассматривая доли продаж отечественных и импортных гинекологических препаратов в разрезе 
различных рыночных сегментов (табл. 1), следует отметить, что наиболее импортозависимым 
является розничный сегмент. За последние годы соотношение продаж российских и зарубежных 
препаратов в этом сегменте практически не изменилось. В 2021 г. доля продаж импортных 
лекарств в стоимостном выражении составила 90,62%, а в натуральном выражении она оказалась 
равна 77,81%.  

 

Таблица 1. Динамика изменения соотношения долевых показателей продаж отечественных и 

импортных гинекологических лекарственных препаратов в различных сегментах российского 

фармацевтического рынка в стоимостном и натуральном выражениях в 2012-2021 гг. 
Сегмент 

фармацев-

тического 

рынка 

Группа 

ЛП 

Доля продаж в стоимостном (натуральном) выражении по годам, % 

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 

Розничный 

сегмент 

Отечествен-

ные ЛП 

8,52 

(20,58) 

7,47 

(18,05) 

6,58 

(15,55) 

6,88 

(16,77) 

7,58 

(18,95) 

7,90 

(19,34) 

8,02 

(19,13) 

8,71 

(20,00) 

9,43 

(21,63) 

9,38 

(22,19) 

Импортные 

ЛП 

91,48 

(79,42) 

92,53 

(81,95) 

93,42 

(84,45) 

93,12 

(83,23) 

92,42 

(81,05) 

92,10 

(80,66) 

91,98 

(80,87) 

91,29 

(80,00) 

90,57 

(78,37) 

90,62 

(77,81) 

Госпиталь-

ный 

сегмент 

Отечественн

ые ЛП 

12,04 

(25,15) 

9,08 

(26,54) 

10,95 

(26,96) 

11,77 

(30,81) 

17,90 

(31,86) 

17,75 

(34,55) 

15,71 

(33,15) 

16,50 

(31,23) 

18,94 

(37,80) 

15,45 

(29,58) 

Импортные 

ЛП 

87,96 

(74,85) 

90,92 

(73,46) 

89,05 

(73,04) 

88,23 

(69,19) 

82,10 

(68,14) 

82,25 

(65,45) 

84,29 

(66,85) 

83,50 

(68,77) 

81,06 

(62,20) 

84,55 

(70,42) 

Сегмент 

льготного 

лекарствен

ного обес-

печения 

Отечественн

ые ЛП 

5,67 

(24,37) 

7,74 

(35,22) 

8,55 

(38,24) 

9,21 

(33,54) 

2,78 

(9,80) 

8,80 

(30,06) 

8,84 

(26,98) 

15,75 

(34,07) 

9,36 

(15,73) 

20,25 

(37,78) 

Импортные 

ЛП 

94,33 

(75,63) 

92,26 

(64,78) 

91,45 

(61,76) 

90,79 

(66,46) 

97,22 

(90,20) 

91,20 

(69,94) 

91,16 

(73,02) 

84,25 

(65,93) 

90,64 

(84,27) 

79,75 

(62,22) 
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В госпитальном сегменте и сегменте льготного лекарственного обеспечения доля продаж 
отечественных гинекологических препаратов выше, чем в розничном сегменте, и составляет в 
стоимостном выражении 15,45% и 20,25%, а в натуральном выражении – 29,58% и 37,78%. Для 
всех сегментов российского рынка гинекологических препаратов характерна положительная 
динамика импортозамещения, однако, наиболее существенно она проявляется в сегменте 
льготного лекарственного обеспечения, в котором с недавнего времени действуют определенные 
ограничения при закупках импортных лекарств, в результате чего доля отечественных препаратов 
выросла за период с 2016 г. по 2021 г. с 2,78% до 20,25% в стоимостном выражении и с 9,8% до 
37,78% в натуральном выражении. Таким образом, инструменты государственного регулирования 
и поддержки отечественных производителей оказывают значительное влияние на процесс 
импортозамещения на рынке гинекологических препаратов. 

В результате анализа соотношения между отечественными и импортными гинекологическими 
препаратами, проведенного в разрезе федеральных округов Российской Федерации, было 
установлены некоторые различия между ними. Это можно объяснить различной концентрацией 
производства отечественных препаратов, разными объемами финансовых средств, выделяемых на 
государственные закупки лекарств, расхождениями в уровне заболеваемости населения и 
предпочтений при выборе продукции [2]. Наиболее высокая доля продаж гинекологических 
препаратов российского производства характерна для Приволжского федерального округа, где она 
составила в 2021 г. 11,8% в денежном выражении и 26,54% в натуральном выражении, а самая 
низкая доля отечественных гинекологических препаратов выявлена в Северо-Западном 
федеральном округе, где она оказалась равна соответственно 8,24% и 18,67%.  

Что касается динамики процесса импортозамещения, то она является положительной во всех 
федеральных округах, кроме Дальневосточного, в котором доля продаж отечественных 
гинекологических препаратов уменьшилась за период с 2012 г. по 2021 г. с 10,29% до 8,34% в 
стоимостном выражении и с 21,87% до 20,66% – в натуральном. Анализ соотношения продаж 
отечественных и зарубежных гинекологических препаратов, проведенный в разрезе их отнесения 
к Перечню жизненно необходимых и важнейших лекарственных препаратов (ЖНВЛП), показал, 
что доля продаж лекарств российского производства выше среди препаратов, включенных в 
данный Перечень, где она составила в 2021 г. 11,2% в стоимостном выражении и 25,12% в 
натуральном выражении (табл. 2). Это также можно объяснить действием регуляторных 
механизмов, благодаря которым действуют определенные ограничения при государственных 
закупках импортных препаратов. Можно отметить положительную динамику импортозамещения 
как среди препаратов, включенных в Перечень ЖНЛВП, так и не включенных в него, однако 
интенсивность этого процесса невелика.  

 

Таблица 2. Динамика изменения соотношения долевых показателей продаж отечественных и 

импортных гинекологических лекарственных препаратов в разрезе их принадлежности к Перечню 

ЖНВЛП на российском фармацевтическом рынке в стоимостном и натуральном выражениях в 

2012-2021 гг. 
Отношение 

к Перечню 

ЖНВЛП 

Группа  

ЛП 

Доля продаж в стоимостном (натуральном) выражении по годам, % 

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 

ЖНВЛП 

Отечестве-

нные ЛП 

10,30 

(19,12) 

8,87 

(15,69) 

7,33 

(13,73) 

8,11 

(16,06) 

8,99 

(20,59) 

9,83 

(21,66) 

9,48 

(22,97) 

9,19 

(21,16) 

11,51 

(26,10) 

11,20 

(25,12) 

Импортные 

ЛП 

89,70 

(80,88) 

91,13 

(84,31) 

92,67 

(86,27) 

91,89 

(83,94) 

91,01 

(79,41) 

90,17 

(78,34) 

90,52 

(77,03) 

90,81 

(78,84) 

88,49 

(73,90) 

88,80 

(74,88) 

Не 

ЖНВЛП 

Отечестве-

нные ЛП 

4,95 

(11,71) 

4,82 

(12,04) 

4,44 

(10,04) 

4,56 

(10,52) 

4,88 

(10,70) 

5,30 

(10,70) 

5,87 

(10,81) 

6,22 

(10,92) 

7,50 

(13,49) 

7,57 

(14,57) 

Импортные 

ЛП 

95,05 

(88,29) 

95,18 

(87,96) 

95,56 

(89,96) 

95,44 

(89,48) 

95,12 

(89,30) 

94,70 

(89,30) 

94,13 

(89,19) 

93,78 

(89,08) 

92,50 

(86,51) 

92,43 

(85,43) 

 
Среди дженериковых гинекологических препаратов доля продаж отечественных лекарств гораздо 
выше, чем среди оригинальных, где они практически отсутствуют (табл. 3). В 2021 г. доля продаж 
отечественных лекарств среди оригинальных препаратов составила лишь 1,11% в денежном 
выражении и 1,92% – в натуральном. Это неудивительно и объясняется практически полным 
отсутствием отечественных инновационных разработок на российском рынке препаратов ддя 
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лечения гинекологических заболеваний. Основную часть продуктовых портфелей отечественных 
производителей составляют дженериковые препараты [3].  

 

Таблица 3. Динамика изменения соотношения долевых показателей продаж отечественных и 
импортных гинекологических лекарственных препаратов среди оригинальных и дженериковых 
лекарств на российском фармацевтическом рынке в стоимостном и натуральном выражениях в 
2012-2021 гг. 

ЛП постепени 

инноваци-

онности 

Группа ЛП 

Доля продаж в стоимостном (натуральном) выражении по годам, % 

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 

Оригиналь-

ные ЛП 

Отечестве-

нные ЛП 

0,79 

(0,98) 

0,47 

(0,78) 

0,46 

(0,75) 

0,41 

(0,72) 

0,43 

(0,81) 

0,64 

(1,21) 

0,77 

(1,45) 

0,97 

(1,60) 

1,14 

(2,05) 

1,11 

(1,92) 

Импортные 

ЛП 

99,21 

(99,02) 

99,53 

(99,22) 

99,54 

(99,25) 

99,59 

(99,28) 

99,57 

(99,19) 

99,36 

(98,79) 

99,23 

(98,55) 

99,03 

(98,40) 

98,86 

(97,95) 

98,89 

(98,08) 

Дженери-

ковые ЛП 

Отечестве-

нные ЛП 

14,93 

(24,44) 

14,47 

(23,41) 

12,73 

(20,75) 

12,40 

(22,26) 

13,47 

(25,10) 

13,91 

(24,59) 

14,52 

(25,51) 

14,46 

(24,37) 

16,69 

(28,74) 

16,42 

(29,81) 

Импортные 

ЛП 

85,07 

(75,56) 

85,53 

(76,59) 

87,27 

(79,25) 

87,60 

(77,74) 

86,53 

(74,90) 

86,09 

(75,41) 

85,48 

(74,49) 

85,54 

(75,63) 

83,31 

(71,26) 

83,58 

(70,19) 

 
 

Соотношение продаж между отечественными и импортными гинекологическими лекарственными 
препаратами существенно различается в разных подгруппах АТХ-классификации. Наиболее 
импортозависимой является группа G03 [Половые гормоны и модуляторы половой системы], в 
которой доля продаж отечественных препаратов составляет лишь 2,52% в стоимостном 
выражении и 2,38% в натуральном выражении. Следует отметить, что в ближайшее время 
планируется реализация импортозамещающего проекта по производству гормональных 
препаратов на предприятии «Фармасинтез-Тюмень», который предполагает выпуск свыше 30 
МНН гормональных препаратов в объеме около 1 млрд. упаковок в год. Ожидается, что такой 
объем производства сможет заместить до половины объема российского рынка гормональных 
препаратов [4]. В двух других группах АТХ-классификации G01 и G02 доля продаж 
отечественных препаратов значительно выше, однако она не превышает 45% ни в стоимостном 
выражении, ни в упаковках (табл. 4). 

 

Таблица 4. Динамика изменения соотношения долевых показателей продаж отечественных и 

импортных гинекологических лекарственных препаратов среди различных подгрупп АТХ-

классификации на российском фармацевтическом рынке в стоимостном и натуральном 

выражениях в 2012-2021 гг. 
Подгруппа АТХ-

классификации 
Группа ЛП 

Доля продаж в стоимостном (натуральном) выражении по годам, % 

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 

G01 

Отечестве-

нные ЛП 

21,82 

(30,11) 

19,03 

(28,28) 

17,17 

(24,93) 

18,87 

(29,64) 

21,88 

(34,20) 

24,13 

(35,34) 

25,08 

(36,86) 

24,30 

(33,59) 

30,85 

(44,24) 

29,71 

(44,08) 

Импортные 

ЛП 

78,18 

(69,89) 

80,97 

(71,72) 

82,83 

(75,07) 

81,13 

(70,36) 

78,12 

(65,80) 

75,87 

(64,66) 

74,92 

(63,14) 

75,70 

(66,41) 

69,15 

(55,76) 

70,29 

(55,92) 

G02 

Отечестве-

нные ЛП 

13,69 

(27,07) 

10,70 

(22,05) 

9,26 

(18,83) 

9,23 

(18,43) 

9,11 

(17,61) 

10,27 

(18,12) 

11,36 

(18,96) 

10,89 

(16,77) 

14,64 

(24,05) 

13,63 

(21,41) 

Импортные 

ЛП 

86,31 

(72,93) 

89,30 

(77,95) 

90,74 

(81,17) 

90,77 

(81,57) 

90,89 

(82,39) 

89,73 

(81,88) 

88,64 

(81,04) 

89,11 

(83,23) 

85,36 

(75,95) 

86,37 

(78,59) 

G03 

Отечестве-

нные ЛП 

1,18 

(1,12) 

1,36 

(1,49) 

1,36 

(1,48) 

1,65 

(1,94) 

1,73 

(1,93) 

1,76 

(1,97) 

1,97 

(1,95) 

2,08 

(2,25) 

2,35 

(2,41) 

2,52 

(2,38) 

Импортные 

ЛП 

98,82 

(98,88) 

98,64 

(98,51) 

98,64 

(98,52) 

98,35 

(98,06) 

98,27 

(98,07) 

98,24 

(98,03) 

98,03 

(98,05) 

97,92 

(97,75) 

97,65 

(97,59) 

97,48 

(97,62) 

 
Учитывая высокую импортозависимость российского рынка гинекологических лекарственных 
препаратов, неудивительно, что среди торговых наименований, лидирующих в 2021 г. по объему 
продаж в стоимостном выражении присутствуют исключительно зарубежные лекарства (табл. 5).  
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Таблица 5. Торговые наименования гинекологических лекарственных препаратов, лидирующие по 

объему продаж на российском фармацевтическом рынке в стоимостном и натуральном выражении 

в 2021 г. 

Рейтинг 

Торговое наименование 

гинекологического  

препарата 

Стоимостной 

объем, 

млн.руб. 

Доля, 

% 

Торговое наименование 

гинекологического препарата 

Натуральный 

объем, 

млн.уп. 

Доля,

% 

1 Дюфастон (США) 6252,8 4,79 Дюфастон (США) 8,6 4,98 

2 Джес Плюс (Германия) 5965,8 4,57 Утрожестан (Бельгия) 7,8 4,50 

3 Клайра (Германия) 5686,5 4,36 Тержинан (Франция) 7,3 4,23 

4 Джес (Германия) 4122,2 3,16 Клайра (Германия) 6,4 3,67 

5 Тержинан (Франция) 3697,2 2,83 Фуразолидона таблетки 0.05 г (Россия) 5,8 3,34 

6 Ярина (Германия) 3663,6 2,81 Джес Плюс (Германия) 5,2 3,00 

7 Утрожестан (Бельгия) 3431,4 2,63 Джес (Германия) 4,5 2,57 

8 Новаринг (США) 3300,8 2,53 Регулон (Венгрия) 3,9 2,27 

9 Линдинет 20 (Венгрия) 3160,0 2,42 Пимафуцин (Дания) 3,9 2,24 

10 Фемостон Конти (США) 3059,4 2,35 Полижинакс (Франция) 3,4 1,97 

 

 

Наибольшими объемами продаж в денежном выражении характеризуются преимущественно 
препараты из США и Германии. Лидером продаж как в стоимостном, так и в натуральном 
выражении является гормональный препарат Дюфастон с долей продаж 4,79% и 4,98% 
соответственно. Среди российских препаратов наибольшими объемами продаж в стоимостном 
выражении характеризуется препарат Депантол компании Нижфарм, но он находится лишь на 42-
м месте. Среди 10 гинекологических препаратов, лидирующих по объемам продаж в упаковках, 
также в основном представлена продукция стран Евросоюза и США, однако имеется один 
российский противомикробный препарат Фуразолидон, который занимает 5-е место с объемом 
реализации 5,8 млн.упаковок и долей продаж, равной 3,34% .  

Среди компаний-производителей, лидирующих по объему продаж в стоимостном выражении в 
2021 г., присутствует лишь одна отечественная компания Нижфарм с объемом реализации 3332,2 
млн. рублей и долей на рынке гинекологических препаратов 2,55% (табл. 6). В натуральном 
выражении среди десятки лидеров продаж находятся две российские компании (Нижфарм и 
Авексима), суммарная доля продаж которых на рынке составила 7,39%. Однако в структуре 
продаж доля российских гинекологических препаратов является критически низкой, в объеме 
реализации 20 лидирующих компаний она составляет 3,3% в денежном выражении и 10,4% – в 
натуральном. 

Таким образом, в результате проведенного исследования установлено, что российский рынок 
гинекологических препаратов является крайне импортозависимым, доля зарубежных лекарств в 
его отдельных сегментах достигает 90%, поэтому перед государством стоит важная 
стратегическая задача, состоящая в активизации процесса импортозамещения. Ключевые 
механизмы реализации политики импортозамещения на российском фармацевтическом рынке в 
целом и в частности в гинекологическом сегменте находятся в плоскости финансирования, 
налогообложения, администрирования и создания условий для устойчивого спроса на 
отечественную продукцию. В связи с этим для поддержки отечественных производства 
гинекологических лекарственных препаратов необходимо обеспечивать развитие государственно-
частного партнерства, предоставлять  возможность фармацевтическим компаниям получать 
долгосрочные кредиты на льготных условиях, субсидировать разработки новых лекарственных 
средств и делать более доступными условия получения земельных участков под строительство 
новых производств,, внедрять механизмы предоплаты закупаемой продукции для поставщиков с 
большим опытом поставок и репутацией надежных партнеров в исполнении государственных 
контрактов, создавать условия для гарантированного долгосрочного спроса на отечественные 
лекарства за счет заключения офсетных контрактов с фармацевтическими производителями, а 
также снижать налоговую нагрузку и применять упрощенные процедуры администрирования [5-
7].  

Следует отметить, что многие высказанные предложения по преодолению импортозависимости 
полностью согласуются с мерами поддержки отечественных производителей со стороны высшего 
руководства нашей страны и должны способствовать преодолению импортозависимости 
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российского фармацевтического рынка в целом и  его отдельных сегментов, в том числе 
гинекологического, как наиболее отстающего [8].  

 

Таблица 6. Компании-производители гинекологических лекарственных препаратов, лидирующие 

по объему продаж на российском фармацевтическом рынке в стоимостном и натуральном 

выражении в 2021 г. 

Рейтинг Наименование компании 

Стоимостной 

объем, 

млн.руб. 

Доля, 

% 
Наименование компании 

Натуральный 

объем, 

млн.уп. 

Доля, 

% 

1 Bayer AG (Германия) 32574,4 24,97 Gedeon Richter PLC (Венгрия) 33,1 19,08 

2 
Gedeon Richter PLC 

(Венгрия) 
24309,2 18,64 Bayer AG (Германия) 27,8 16,04 

3 Abbott Laboratories (США) 15121,8 11,59 Abbott Laboratories (США) 16,3 9,42 

4 Besins Healthcare (Бельгия) 8066,3 6,18 Besins Healthcare (Бельгия) 12,0 6,92 

5 
Organon International INC 

(США) 
5498,5 4,22 

Laboratoires Bouchara-Recordati 

SAS (Франция) 
8,6 4,98 

6 
Laboratoires Bouchara-

Recordati SAS (Франция) 
4309,2 3,30 Нижфарм АО (Россия) 6,4 3,71 

7 Нижфарм АО (Россия) 3332,2 2,55 Авексимаоао (Россия) 6,4 3,68 

8 
Merck Sharp & Dohme 

(США) 
2522,6 1,93 

Laboratoire Innotech International 

(Франция) 
4,5 2,57 

9 
Laboratoire Innotech 

International (Франция) 
2394,1 1,84 Leo Pharma A/S (Дания) 3,9 2,24 

10 
Bionorica Arzneimittel 

GMBH (Германия) 
2360,1 1,81 

Bionorica Arzneimittel GMBH 

(Германия) 
3,6 2,05 

 
 

Заключение 

В результате проведенного исследования установлена высокая импортозависимость российского 
рынка гинекологических препаратов во всех его сегментах. За исследуемый период ситуация 
практически не изменилась, В настоящее время наиболее высокая доля импорта наблюдается в 
розничном сегменте, среди оригинальных гинекологических препаратов и лекарств, не 
включенных в Перечень ЖНВЛП, а в разрезе АТХ-классификации – в подгруппе G03 [Половые 
гормоны и модуляторы половой системы]. Среди лидирующих по объемам продаж как в 
натуральном, так и в стоимостном выражениях гинекологических лекарственных препаратов, а 
также компаний-производителей, преобладают главным образом зарубежные. Учитывая серьезное 
ухудшение геополитической ситуации и возникающие трудности с поставками импортной 
продукции из европейских стран и США, требуется срочная реализация комплекса предложенных 
мер по снижению импортозависимости на российском рынке гинекологических лекарственных 
препаратов. Практическая реализация всех запланированных мероприятий должна способствовать 
не только преодолению импортозависимости, но и развитию производства новых отечественных 
гинекологических лекарственных препаратов, что позволит увеличить их доступность для 
населения и учреждений здравоохранения и в целом повысит уровень лекарственной безопасности 
нашей страны. 
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